GABINET JUTRA.

KURS - EDYCJA 2026

IDEALNY CENNIK
STOMATOLOGICZNY

ADAM SOBOTA

PROWADZACY

NOWOSC 2026

NARZEDZIAAI W
RENTOWNOSCI GABINETU

Pokaze, jak wykorzystac sztucznag
inteligencje do automatyzacji wyceny
zabiegow, prognozowania zyskow i
analizy kosztow — szybciej i trafniej niz
w klasycznym arkuszu.

+293 TYS. ZL

wzrost zysku rok do roku w jednej z
analizowanych klinik

2 LATA

pracy nad modelem i jego walidacja

Zatuje, ze tej wiedzy nie miatem otwierajac
pierwszg praktyke. Rzeczowa i przystepna
forma przekazu pozwolita mi przyswoic
ztoZzone aspekty ekonomiczne, a przyjete
algorytmy daja mierzalne parametry.
Gorgco polecam udziat w szkoleniu.

— DR N. MED. KRZYSZTOF CHMIELEWSKI

Nie wiesz, ile naprawde zarabiasz na
konkretnym zabiegu — ani czy na pracy
danego lekarza zarabiasz, czy do niej
doptacasz?

Ten kurs jest przeznaczony dla wtascicieli gabinetow
stomatologicznych i menedzerdw, ktorzy chca realnie
podniesc¢ rentownos¢ swojej praktyki i przesta¢ zgadywac,
na czym zarabiaja.

,ldealny Cennik" to autorski model budowania cennika,
ktorego stworzenie zajeto ponad 2 lata. Algorytmy,
symulacje zyskow i testy na dziatajgcym gabinecie
SOBOTA House of Dentistry ztozyty sie na narzedzie, ktore
rok po wdrozeniu przyniosto wymierne wyniki finansowe.
Teraz przekaze Ci catg wiedze o tym, jak to zrobic.

CO NOWEGO w EDYCJI 2026

Model zostat rozszerzony o praktyczne wykorzystanie
narzedzi Al: gotowe prompty i workflow do liczenia
kosztu jednostkowego zabiegu, modelowania
scenariuszy cenowych i biezgcej kontroli finansow —
tak, by analiza, ktéra wczes$niej zajmowata dni,
zajmowata minuty.

Otrzymasz wszystkie narzedzia i wzory potrzebne do
obliczenia rentownosci gabinetu i zbudowania wtasnego
cennika opartego na Twoich realnych kosztach —
uzupetnione o rozwigzania Al wspierajgce kontrole
finansowa na co dzien. Model sprawdzit sie juz w wielu
gabinetach stomatologicznych, a nawet
fizjoterapeutycznych.

Adam Sobota (Prowadzacy) — absolwent UE w Poznaniu,
wtasciciel 4 gabinetow stomatologicznych. Autor ,Idealnego
Cennika". Jego celem jest zmiana rynku w Polsce, by
wtasciciele gabinetow godnie zarabiali na pracy lekarzy — bez
obnizania ich honorariow.
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PROGRAM SZKOLENIA

IDEALNY CENNIK
STOMATOLOGICZNY

5 BLOKOW TEMATYCZNYCH + WARSZTAT Al

CZEGO SIE NAUCZYSZ

Kompletna sciezka od podstaw ekonomii po psychologie cen — z praktycznymi wzorami,

narzedziami i dedykowanym modutem wykorzystania Al do automatyzacji wyceny, obliczen

rentownosci i kontroli finanséw gabinetu.

07 FUNDAMENTY FINANSOWE

® Giéwne problemy finansowe gabinetéw
stomatologicznych

® Jak ekonomia wptywa na kondycje
przedsigbiorstwa

02 BUDOWA IDEALNEGO CENNIKA

® Jak cennik wptywa na rentownosc¢ gabinetu

® Jak tworzy¢ cennik w gabinecie
stomatologicznym

® Obliczanie roboczogodziny dziatania gabinetu

Al SZTUCZNA INTELIGENCIJA W GABINECIE

® Gotowe prompty i workflow do automatyzacji
wyceny zabiegow

® Wsparcie Al w biezacej kontroli kosztow i
przychodow

03 ROZLICZENIA Z LEKARZAMI

® Jak obliczy¢ maksymalne wynagrodzenie
lekarzy

04 KONTROLAI CELE

® Kontrola kosztéw w gabinecie stomatologicznym

® Kontrola przychodéw w gabinecie
stomatologicznym

05 CENA, NEGOCJACJE I PSYCHOLOGIA

® Rabaty — dlaczego negatywnie wptywaja na
gabinet

® Podstawowe techniki negocjaciji

® Podsumowanie

Ptynnos¢ finansowa — dlaczego warto o nig
dbac

Podstawy ekonomii i finanséw

Wzory i narzedzia do tworzenia cennika

Obliczanie rentownosci zabiegow
stomatologicznych

Prognozowanie zyskow i modelowanie
scenariuszy cenowych z Al

Analiza, ktéra zajmowata dni — w kilka minut

Jak rozliczac sie z lekarzami

Wyznaczanie celow finansowych

Wyznaczanie celow biznesowych

Jak wysokos¢ cen wptywa na oceng jakosci
ustug

Psychologia cen
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